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|n inspec]ie 
Anca [i Diana  

apreciaz` 
cazinourile 

din Bucure[ti, 
pentru c` sunt 

realizate cu 
bun-gust, iar 

atmosfera este 
pl`cut`
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companiilor care vor s` le ofere angaja]ilor un 
team building mai aparte sau care vor s` aib` 
parte de o petrecere al c`rei ingredient principal 
s` fie c#teva partide de joc incitante. „Targetul 
nostru nu sunt juc`torii de cazinouri, ci oamenii 
care habar nu au ce-i ruleta sau black-jackul. Vor 
ceva diferit, nu \ndr`znesc s` mearg` \n cazinou, 
nu-i intereseaz`. Noi mergem mai ales la petreceri 
corporate [i \n team buildinguri. Nu vrem s` fim o 
competi]ie pentru cazinourile adev`rate, suntem 
organizatori de petreceri“, poveste[te Anca Berlo, 
care a lucrat ca crupier timp de [apte ani. 

Afacere pornit` dintr-o glum`

Dup` ce a v`zut de la masa de joc, ca dealer pe 
un vas de croazier`, jum`tate de lume (a fost din 
Maroc p#n`-n Caraibe, a v`zut ambele coaste ale 
Statelor Unite, Canada [i Europa), Anc`i i s-a f`cut 
dor de p`rin]i [i a revenit \n ]ar`, definitiv. Aici, 
dup` o \ntrevedere cu prietena ei, Diana, care de- 
]ine o firm` specializat` \n servicii de marketing, 
le-a \ncol]it  \n g#nd ideea unei afaceri construite 
\n jurul jocurilor de tip „casino“. „M-am \ntors 
\n ]ar` la sf#r[itul lui 2008  [i ideea de a face 
un cazinou de petreceri a ap`rut dintr-o glum`. 
„St`team cu Diana [i aveam ni[te fe]e de mas` de 
poker, ni[te jetoane [i nu [tiam ce s` facem cu 
ele. Iar Diana a zis ÇHai s` facem ni[te petreceri!È. 
La vremea respectiv`, Diana colabora cu ni[te 
firme de team building prin firma pe care o are 
din 2007. Dup` ce le-am expus ideea noastr`, 
au fost foarte receptivi s` colabor`m [i a[a am 
dat drumul petrecerilor noastre de cazinou“. 
Investi]ia \n afacere s-a ridicat la 13.000 de euro, 
iar \n mai pu]in de un an de la \nfiin]are, au 
recuperat jum`tate din bani. 

Cu masa de joc la purt`tor

Cum func]ioneaz` exact afacerea lor, denumit` 
generic „Your Fun Casino“ (www.yourfuncasino.
ro)? Ingredientul principal \l constituie mesele 
de joc mobile, pliante, care pot fi transportate 
cu u[urin]` dintr-un loc \ntr-altul. Atmosfera 
veritabil` de cazinou poate fi recreat` \n orice 
spa]iu de socializare, contra unei sume care 
porne[te de la c#teva sute de euro [i poate 
ajunge la c#teva mii. De aceea, acest tip de 
entertainment se preteaz` unor grupuri mari, 
\n locuri care s` permit` crearea unei atmosfere 
speciale. Colaboreaz` cu dealeri specializa]i, care 
se deplaseaz` \n locul preferat de client, de obicei 
cluburi, hoteluri „mai r`s`rite“, cum le spune 
Diana, acolo unde sunt organizate   petrecerile 
„corporate“. „Mesele ne-am g#ndit s` fie \n a[a fel 
concepute \nc#t s` le putem duce noi. Am dat doar 
coordonatele – c#t de lungi [i de late s` fie. Sunt 
foarte practice, u[or de transportat [i le putem 
monta chiar noi dou`. ~sta era [i scopul, s` nu fie 
nevoie de ajutor, pentru c` fiecare avem 40-45 de 
kilograme [i nu putem manipula echipamente 

foarte grele. Crupierii cu care colabor`m des 
sunt din Cluj-Napoca [i Bucure[ti“, explic` Diana 
Ciorba, de]in`toare a unui master \n economie. 
O \nt#mplare amuzant` care pare s` se repete 
la fiecare petrecere „fun casino“ este aceea \n 
care juc`torii vor s`-i ia locul crupierului [i s` 
m#nuiasc` singuri jetoanele, s` fac` pariurile. 
„Vor s` fie ei dealerii. Mai ales \n team buildinguri 
se \nt#mpl` lucrul `sta. Meseria de crupier pare 
foarte simpl` dac` te ui]i de la distan]`, dar, 
c#nd \]i dai seama c#te calcule rapide trebuie s` 
faci... |n momentul \n care trec de cealalt` parte 
a mesei spun ÇDar e greu!È V` da]i seama c` unii 
au [i dou` m#ini st#ngi...“, r#de Anca. 

Niciuna nu joac` pe bani

Cu toate c` obiectul muncii lor este  organizarea 
„petrecerilor de poker“, nici Anca, nici Diana nu 
frecventeaz` cazinourile \n calitate de clien]i [i 
nu-[i pun banii la b`taie la „masa verde“. Anca 
n-a fost niciodat` tentat` s` treac` de partea 
cealalt` [i s` se transforme din crupier \n juc`tor, 
[i nici Diana nu obi[nuie[te s`-[i ri[te economiile 
pentru o m#n` la rulet`. „Nu juc`m“, declam` 
Anca [i \n numele Dianei, [i continu`: „N-am fost 
pasionat` niciodat` de jocuri. Eu mergeam \n 
cazinouri doar ca s` fac compara]ie profesional`. 
Consider c` \nc` nu am at#]ia bani \nc#t s` merg 
cu ei la poker“. La fel g#ndesc [i clien]ii c`rora 
li se adreseaz`. „De exemplu, sunt persoane care 
ne spun c` sunt foarte atrase de jocul la cazinou, 
dar nu vor s` mearg` s`-[i piard` banii [i-au optat 
pentru conceptul ÇYour Fun CasinoÈ, derulat de 
noi. E ca [i cum ai sta la c`r]i, la iarb` verde“, 
poveste[te Anca. Acum, cele dou` afaceriste nu 
sunt m`cinate de grija concuren]ei, care s-a 
retras de pe pia]`. „Noi am primit un feedback 
foarte bun referitor la modul \n care g#ndim 
conceptele pentru petreceri, spre deosebire 
de fo[tii concuren]i \n afaceri“, se m#ndresc 
ardelencele \ntreprinz`toare.   nu

Ponturile Mihaelei 
R`dulescu 

(1) Nu-]i deschide o firm` doar pentru c` e la 
mod` sau pentru c` ai senza]ia c` te vei
\mbog`]i peste noapte. (2) Orice tip de afacere 
are, la cel`lalt cap`t, Clientul, Beneficiarul, 
Cump`r`torul, omul la care trebuie s` te g#nde[ti 
mereu [i pe care trebuie mereu s`-l convingi s` 
te aleag` [i s` r`m#n` cu tine. (3) |n orice tip de 
afacere conteaz` imaginea ta personal`. Nu po]i 
deschide un salon de \nfrumuse]are [i s` te ar`]i 
clientelor cu un ten dezastruos. (4) Roata s-a 
inventat at#t de demult, \nc#t [ansa ca tu s` apari 
cu ceva nou e la fel de mare ca aceea de a te poza 
cu un extraterestru.

Nou intrat` \n afaceri, vedeta le d` c#teva 
sugestii celor care-i calc` pe urme:

Anca Berlo 
(st#nga) 
[i Diana 
Ciorba au 
dat lovitura 
cu „cazinoul 
mobil“


